Seit 1984 entwickelt, produziert und
vertreibt Hansch weltweit optische
und akustische Warnsysteme und hat

sich als Marktfthrer etabliert.

Als Entwicklungspartner und System-
lieferant im Bereich Automotive
entwickeln wir maBgeschneiderte,

innovative Lésungen.
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UNSERE BENEFITS

ALTERS-
VORSORGE

SPORT &
GESUNDHEIT

BERUF &
FAMILIE

DIE SIGNALGEBER

Hdansch//

MITARBEITER
INTERNATIONAL

SALES IN VOLLZEIT (m/w/D)

SCHWERPUNKT NIEDERLANDE

IHRE AUFGABEN

« Betreuung der auslandischen Vertriebspartner und Kunden
im Innen- und AuBendienst mit Fokus auf die Niederlande

+ Unterstlitzung bei der Kundenakquise
- Kundenberatung und Angebotserstellung
« Unterstlitzung und Problemldsung bei technischen Fragen

IHR PROFIL

+ Verhandlungssicheres Niederlandisch, Englisch und weitere
Sprachkenntnisse von Vorteil

« Sicherer Umgang mit den MS Office-Anwendungen

« Begeisterung fiir innovative technische Produkte

- Kommunikationsfahigkeit, Teamféhigkeit und Selbstédndigkeit

il - Interkulturelles Verstandnis

IHRE BEWERBUNG

Senden Sie bitte lhre vollstandigen Bewerbungsunterlagen unter
Angabe des mdglichen Eintrittstermins und lhrer Gehalts-
vorstellung an: personal@fg-haensch.de

HANSCH GMBH
SchiitzenstraBe 21 / D-49770 Herzlake / & +49(0) 59629360 -0
www.fg-haensch.de/karriere




